Dersin Ad1 ve Kodu: . Programin Ad:
SATIS YONETIMI (PSM-204 ) (ISL-242)
Egitim ve Ogretim Yontemleri Krediler
Yariyll -
) Proje/Alan . . ECTS
Teori | Uyg.| Lab. Calismasi Diger | Toplam | Kredi Kredisi
5 42 - - - - 42 3 4
Ders Dili Tiirke
ZOI"UI’]lEJ / Zorunlu
Secmeli
Onsartlar Yok
Katalog Bu ders 6grencilerin satis siireci ve satis giicli yonetimi 6gretimine
Tamm

yoneliktir.

Dersin Amaci

Ogrencilere satis yonetiminin temel ilkelerini ve kavramlarini 6greterek meslege
hazirlamaktir.

Dersin Satis yonetimi, satis giicii, satig giicliniin yonetimi ve satis faaliyetleri hakkinda bilgi verme,

Kazammlari Pazarlama ve satis iligkisini anlamak, Pazarlama ile ilgili temel kavramlar1 6grenebilmek,
Satig yonetiminin ne oldugunu anlayabilmek, Satis yoneticilerinin faaliyetlerini ve
karsilastiklar1 sorunlari inceleyebilmek.

Ders Kitabi - Aypar Uslu, Kisisel Satis Teknikleri

ve/veya

Kaynaklar

Qeg.f:rleqdlrme Varsa (X) Viizde

Olgiitleri olarak

. . (%)
isaretleyiniz

Ara Sinaviar X 30
Kisa Sinavlar - -
Odevler - -
Projeler - -
Dénem Odevi - -
Laboratuvar - -
Diger - -
Dénem Sonu Sinavi X 70

Icerik

Agirhiklar: o 100

Yiizdesi (%) Sosyal Bilimler

Ders

Sorumlulari

Hafta

1 Satis Giicii Kavrami Satis Giicii Yonetimi,

2 Satis Yonetimi ve Faaliyetlerinin Planlanmasi

3 Satis Giiciiniin Orgiitlenmesi

4 Talep Olgiimii ve Satis Takvimi

5 Satis Biitgeleri; Satig Kotalar1 ve Satig Kotalarinin Diizenlenmesi

6 Satis bolgelerinin olusturulmasi Satis Giicli Temsilcilerinin Se¢imi ve Egitimi.

7 Vize sinavi

8 Satiscilarin Ucretlendirilmesi.

9 Satiscilarin Glidiilenmesi.

10 Talep Olgiimii ve Tahmini;

11 Satis Potansiyeli; Firma Potansiyeli

12 Satis Tahmini; Kullanilan Yontemler.

13 Satis1 gergeklestirme, Takip ve kontrol..

14 Genel Tekrar

15 Final sinavi
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